 DE CORRETAJE PRESTADOS A CLIENTES
de corretaje por lo general brindan diversos servicios financieros, que pueden

a 'y venta de valores, asesoramiento sobre inversiones y planificacion financiera.

> las empresas le permiten trabajar con un representante de la empresa o

abrir una cuenta en linea y manejar sus propias inversiones. Algunas empresas
en la opcidn de trabajar con un asesor virtual o roboético.

nendar la compra o venta de inversiones especificas o tomar otras decisiones
su corredor debe creer, basdndose en lo que sabe sobre usted, que la inversion
para usted. La misma regla se aplica al consejo que le brinda un corredor sobre
un tipo de cuenta a otra, como la transferencia de activos en una 401(k) a una
io de un contrato de anualidad variable por un contrato diferente, asi como
cion de una estrategia de inversién en particular.

- de responder las preguntas de su corredor sobre sus activos, pasivos y

iesgo de modo que las recomendaciones del corredor se adapten a su

vidual. Entre las cosas especificas que un corredor necesita saber para hacer
dacion se encuentran sus ingresos y su situacion financiera general, sus
nversion y las inversiones que ya posee. El corredor también debe tener en

asegurese de
por algiin mc
el regulador
informacioér
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cuenta los riesgos y el posible rendimiento de las inversiones que recomienda, asi como
las alternativas de inversion.

Honorarios de corretaje. Los corredores suelen recibir, aungue no siempre, una
comision por cada compra o venta. Algunas relaciones se basan en tarifas, que se calculan
como un porcentaje de su cartera. Un problema con las comisiones es que pueden ser
un incentivo para vender un producto en particular, en especial aquellos que ofrecen
comisiones mas altas que otro. Las ventas basadas en comisiones también pueden percibirse
como un con icto de intereses si hay evidencia de un comercio excesivo para generar mas
comisiones. Consulte los sitios web de las empresas de corretaje o solicite a su posible
corredor una lista de las diversas tarifas que le puede cobrar. Algunas tarifas comunes
incluyen mantenimiento anual, transferencia de fondos y una tarifa por saldo bajo.
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